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Polscy milionerzy potrzebuja doradztwa podatkowego

Warszawa, 28.03.2012 r. - Polscy milionerzy coraz czesciej beda korzysta¢ z doradztwa podatkowego. Dobrym

rozwigzaniem jest zintegrowanie ustug zarzadzania majatkiem, oferowanych przez bankowos$¢ prywatna, z
mozliwoscia skorzystania z optymalizacji podatkowej i regulacji prawnych pozwalajacych na precyzyjne

zaplanowanie sukcesji.
Przekazanie majatku kolejnym pokoleniom

Starzenie sie spoteczenstw staje sie faktem i globalnym problemem gospodarczym - trend ten nie omija tez milionerow.
W Polsce trwa obecnie dyskusja o nowym systemie emerytalnym. Poruszane kwestie dotycza jednak wysokosci emerytur
pracownikdw, a nie pracodawcéw. Tymczasem osoby o ponadprzecietnych dochodach - przedsiebiorcy, przedstawiciele
wolnych zawodow - musza w sposob mozliwie efektywny zadbac nie tylko o zachowanie dotychczasowego poziomu zycia
po zakonczeniu aktywnosci zawodowej, lecz rowniez o przekazanie majatku nastepcom.

W Polsce liczba osdb, ktorych majatek przekracza 1 milion ztotych dynamicznie rosnie. Wedtug szacunkow firmy
doradczej Deloitte w roku 2020 bedzie ich 126 tysiecy czyli ponad dwukrotnie wiecej niz dzis (50 tys. osob). Rosnac
bedzie takze srednia wieku najzamozniejszych Polakow. W Europie 55% osob z aktywami powyzej 1 mln USD
przekroczyto juz 55 rok zycia, a w Stanach Zjednoczonych az 68%. Wsrod 2000 klientéw Bankowosci Prywatnej
Millennium z aktywami powyzej 1 mln zt tylko 13% przekroczyto 65. rok zycia - odsetek ten bedzie rost. Statystyczny

milioner w Banku Millennium ma obecnie 53 lata.
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- Bez watpienia kwestia planowania sukcesji bedzie coraz bardziej istotna dla polskich milioneréw, szczegdlnie tych
ktorzy stworzyli wigksze przedsiebiorstwa czy biznesy rodzinne. Rozwiqzania prawne w tym zakresie, takie jak trusty
czy fundacje, na rynkach rozwinietych sq stosowane od dawna. Dlatego, we wspdtpracy z naszym partnerem, firmq
Deloitte, jestesmy przygotowani na pomoc naszym klientom w efektywnym przekazywaniu majgtku kolejnym
pokoleniom - mowi Agnieszka Chorazewska-Wojtiuk, Dyrektor Segmentu Klientdw Zamoznych Banku Millennium.

W Polsce znaczaca grupa milioneréw to osoby, ktorych zrodtem zamoznosci jest stworzona w latach 80. lub 90. firma,
podczas gdy na rynkach rozwinietych majatek czesto przekazywany jest z pokolenia na pokolenie. Ponadto stosunkowo
niewielka grupa najzamozniejszych Polakow jest swiadoma, ze polskie prawo spadkowe nie pozwala na dowolne
rozporzadzanie zgromadzonym majatkiem - funkcjonuje tak zwane dziedziczenie przymusowe oraz zasada zachowku.
Tymczasem istnieja rozwiazania prawne, pozwalajace przekazywac¢ majatek spadkobiercom w sposob bardziej

precyzyjny i zaplanowany.
Czy wazne sa tylko finanse?

Precyzyjne zaplanowanie sukcesji kosztuje. Cena ustugi uzalezniona jest od sytuacji danego Klienta. Jezeli chodzi o
efekt finansowy nie zawsze jest on najwazniejszy - czasami bardziej istotny jest odpowiedni podziat majatku pomiedzy

cztonkdw rodziny badz zabezpieczenie zgromadzonego kapitatu przed niewtasciwym wykorzystaniem.

Trzeba podkresli¢, ze polskie prawo zwalnia od podatku od spadkow i darowizn transfery pomiedzy najblizszymi
cztonkami rodziny - krewnymi w linii prostej, matzonkiem i rodzeristwem. A zatem, teoretycznie, darowizny majqtku
lub dziedziczenie nie powinno skutkowac negatywnymi konsekwencjami finansowymi. Tym niemniej, mozliwe sq
sytuacje, w ktorych wazniejszy jest odpowiedni rozdziat majqtku pomiedzy poszczegdlnych cztonkéw rodziny -
ttumaczy Adam Mariuk, partner w Dziale Doradztwa Podatkowego Deloitte - Ma to zwykle miejsce w sytuacjach, w
ktorych dana osoba posiada wigkszq rodzine, a jej poszczegolni cztonkowie mieli rézny wktad w budowanie majqtku
Klienta. W takiej sytuacji, poprzez odpowiednie konstrukcje prawne Klient moze starac¢ sie tak zadysponowac
majqtkiem, by podziat odzwierciedlat wielkos¢ przyczynienia sie danego cztonka rodziny do powstania majqtku.

Mozliwa jest rowniez sytuacja, w ktorej Klient bedzie chciat zadysponowac swoim majatkiem juz za zycia - na przyktad
powierzy¢ prowadzenie przedsiebiorstwa swoim dzieciom, samemu przyjmujac jednoczesnie bardziej nadzorcza role. W
takim rozwiazaniu, Klienci staraja sie zabezpieczy¢ przed sytuacja, w ktorych dorobek ich zycia zostatby zmarnowany
poprzez nieodpowiednie zarzadzanie badz nadmierng konsumpcje. Przejscie na emeryture, a raczej zmniejszenie
aktywnosci zawodowej w wieku pieédziesieciu lat oznacza , ze dana osoba jest ciagle aktywna - konieczne jest zatem

potaczenie bezpieczenstwa Klienta oraz umozliwienie mtodszym cztonkom rodziny realizacji ich ambicji zawodowych.
Optymalizacja podatkowa

W Polsce znaczaca wiekszos¢ zamoznych klientéw indywidualnych to przedsiebiorcy i przedstawiciele tak zwanych
wolnych zawodéw. W Banku Millennium istotna czes¢ klientéw Bankowosci Prywatnej prowadzi po kilka firm, w tym
réwniez za granica. Koniecznos¢ korzystania ze wsparcia ekspertow podatkowych jest szczegélnie widoczna w grupie
milionerow prowadzacych dziatalnos¢ w roznych krajach, gdzie obowiazuja odmienne regulacje prawne. Dzieki
wspotpracy z renomowanymi firmami doradczymi, klient otrzymuje pomoc doradcéow podatkowych, radcow prawnych,

biegtych rewidentow i ekonomistow.

- Dla polskich milionerow, ktérzy sq wtascicielami firm, granica miedzy majqgtkiem prywatnym i firmowym jest dosc¢
ptynna. Bankowos¢ prywatna musi odpowiada¢ na potrzeby nie tylko w zakresie zarzqdzania kapitatem, lecz takze
optymalizacji podatkowej, doradztwa w planach sprzedazy czy rozwoju firmy. Specyfike klienta-przedsiebiorcy
musimy uwzglednia¢ takze podczas procesu planowania przekazania majqtku nastepcom - dodaje Agnieszka
Chorazewska-Wojtiuk.

Z szacunkéw firmy doradczej Deloitte, wspotpracujacej z Bankowoscia Prywatna Millennium w zakresie rozwiazan
prawnych dla najzamozniejszych klientow wynika, ze okoto 50% os6b decyduje sie na dtugofalowe doradztwo w zakresie

optymalizacji podatkowej i planowania sukcesji. Ile to kosztuje? Na to pytanie trudno doktadnie odpowiedziec.
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Wynagrodzenie jest uzaleznione od wktadu pracy, przedmiotu optymalizacji oraz innych czynnikéw. Z pewnosciqg przed
decyzjq o optymalizacji warto pozna¢ wszystkie koszty z niq zwiqzane i porownac ze spodziewanymi korzysciami.
Sytuacja, w ktorej optymalizacja podatkowa powoduje utrudnienia w codziennym prowadzeniu biznesu na pewno nie
jest pozgdana. W ostatecznym rozrachunku nie mozna decyzji biznesowych uzasadniac tylko i wytqcznie korzysciami

podatkowymi - mowi Adam Mariuk.

Zblizajacy sie termin sktadania rocznych zeznan podatkowych od dochodéw spotek (CIT), a takze rozliczenia podatku
przez osoby fizyczne sprawia, ze w marcu i kwietniu rosnie zainteresowanie poradami w tym zakresie. Tymczasem
optymalny model to wspotpraca stata, pozwalajaca na co dzien korzystac z wiedzy niezaleznych ekspertow. Dzieki nim
klienci moga poznac i wprowadzac rozwiazania pozwalajace na optymalizacje wysokosci odprowadzonego podatku oraz

btyskawicznie reagowac na biezace zmiany w ustawodawstwie.
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